Kapitel 4
Customizing der Preisfindung

In diesem Kapitel stellen wir lhnen anhand eines Praxisbeispiels Schritt
fiir Schritt vor, wie Sie bei der Umsetzung eines kundenindividuellen
Preisfindungsszenarios am besten vorgehen sollten.

Die Konfiguration der Preisfindung erfolgt in umgekehrter Reihenfolge wie der Ab-
lauf der Preisfindung. Das bedeutet, dass am Anfang der Konstruktion der zu fin-
dende Konditionssatz steht. Im Vorfeld missen Sie daher das Preisfindungsproblem,
das Sie l6sen mochten, schon so weit durchdrungen haben, dass Sie sozusagen den zu
findenden Konditionssatz bereits vor Augen haben.

Ausgehend von diesem Ziel, legen Sie die bendtigten Elemente der Konditionstech-

nik in der Reihenfolge ihrer Verwendung an:

1. Die Konditionstabelle definiert die Schlisselfelder des Konditionssatzes.

2. Die Zugriffsfolge enthalt die Suchreihenfolge zum Zugriff auf den Konditionssatz.

3. Die Konditionsart stellt die funktionalen Eigenschaften des Konditionssatzes zur
Verfiigung. Uber die Konditionsart wird letztlich eine Funktion f(x) modelliert: Ab-

héngig von einem Eingangswert x (10 Stiick, 100 kg, ...) soll ein Wert f,) gefunden
werden.

4. Das Kalkulationsschema legt die Reihenfolge und Beziehungen zwischen den Kon-
ditionsarten fest.

5. Die Schemaermittlung legt das Kalkulationsschema fest, das im konkreten Ver-
triebsbeleg verwendet werden soll.

In diesem Kapitel durchlaufen wir alle Schritte, die fiir eine klassische Konfiguration
unter der Verwendung von Standard-Customizing-Moglichkeiten erforderlich sind.

4.1 Umsetzung eines ersten kundenindividuellen
Preisfindungsszenarios

Eine eigene Konfiguration fiir ein gegebenes Preisfindungsproblem wird immer not-
wendig, wenn dafur keine adaquate Losung in der SAP-Standardauslieferung angebo-
ten wird.
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4 Customizing der Preisfindung

In unserem Beispiel benotigen wir einen wertabhingigen prozentualen Rabatt, der
fiir alle Auftrage in einer bestimmten Verkaufsorganisation, fiir einen bestimmten
Vertriebsweg und fiir eine bestimmte Kundengruppe anwendbar sein soll. Wir sind
uns also dariiber im Klaren, wie unsere Konditionssatze beschaffen sein sollen, und
konnen mit der Konfiguration beginnen.

4.1.1 Anlegen einer Konditionstabelle

Konditionssiatze werden immer unter der Verwendung eines bestimmten Schliissels
angelegt. Diese Schliisselstruktur wird durch das Element der Konditionstabelle defi-
niert. Falls bereits eine Konditionstabelle mit der fiir das aktuelle Preisfindungs-
problem erforderlichen Schlisselkombination vorhanden ist, kénnen Sie diese
wiederverwenden. Um dies herauszufinden, konnen Sie sich die vorhandenen Kon-
ditionstabellen im Customizing ansehen (sieche Abbildung 4.1). Wéhlen Sie dazu den
Pfad (IMG +) Vertrieb « Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der Preisfindung «
Konditionstabellen definieren « Konditionstabellen anzeigen.

Konditionstabelle anzeigen (Preisfindung Vertrieb)
ll:UTabeIIe (1) 230 Eintrdge gefunden

nankungen

Tahelle [E4

MG EEEE

Tab |Kurzbeschreibung

002 |Stevern Inland

004 material

005 KundefMaterial

006 Preislistentypahrungitaterial

007 Sparte/kKunde

011 Steuern Export

020 SpartelPreisgruppe

029 Materialgruppe

030 KunderMaterialgruppe

031 Preisgruppeidaterialgruppe

032 Preisgruppeitaterial

033 Incoterms

034 Incoterms Teil 1 + 2

040 LandfStastiundenklassifikation 1/MMaterialklassifikation 1
041 Land/Staat/Countyi<undenklassifikation 2Materialklassifi. 2
042 LandiStaatiCitykKundenklassifikation 3MMaterialklassifi. 3

230 EintrAge gefunden |

Abbildung 4.1 Konditionstabellen anzeigen
Allerdings geben die Kurzbeschreibungen der Konditionstabellen nicht immer die

komplette Schliisselstruktur wieder. In der Regel wird z. B. auf die Schliissel Verkaufs-
organisation und Vertriebsweg verzichtet.
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Wir konnten nun alle hier in diesem System gefundenen 230 Konditionstabellen »in-
spizieren«, um herauszufinden, ob es bereits eine Konditionstabelle mit den Schlis-
seln Verkaufsorganisation, Vertriebsweg und Kundengruppe gibt. Das kann natirlich
etwas mithsam sein.

Glicklicherweise gibt es jedoch einen kleinen Trick, um sich diese Sucharbeit zu er-
leichtern. Denn man kann tiber das Anlegen einer Konditionsliste (nur so weit, bis die
gewlinschte Information gegeben wird) das System recherchieren lassen (siehe Abbil-
dung 4.2).

Dasbedeutet, dass man keine Konditionsliste anlegt, sondern den Dialog nur dazu be-
nutzt, um an die besagte Information zu gelangen. Wéhlen Sie dazu den Pfad (IMG »)
Vertrieb « Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der Preisfindung « Konditions-
liste pflegen » Anlegen Konditionsliste.

Konditionsliste anlegen

aAELSE BV ENERENEEY

Mame der Liste xa

Titel Recherche
Feldauswahl
Feldnarne Technische Sicht
Kampagnen ID CHPGRID! [4]
Konditionskontrakt COCD NUM @
Funde KLUNMNR
kunde HIENR
kundengruppe | KDGRP
Kundengruppe 2 KWGR2
LST C5T appl. code _1ISTCODE
Land ALAMD m
Land LAMND B
Lieferant LIFMNR
Lieferwerk RESYWI

Abbildung 4.2 Recherche liber Transaktion V/LA (Konditionsliste anlegen)

Transaktion V/LA (Konditionsliste anlegen) ermittelt alle Konditionstabellen, die die
gewiinschten Felder (hier Kundengruppe) enthalten (siehe Abbildung 4.3). Natiirlich
konnten Sie auch alle drei gewtlinschten Felder markieren und mit UND suchen.

Unsere benotigte Schliisselkombination ist in den gefundenen Konditionstabellen
nicht enthalten, sodass wir eine kundeneigene Konditionstabelle anlegen missen.
Der Kundennamensraum dafiir umfasst die Nummern 501 bis 999. Dieser Namens-
raum ist in SAP S/4HANA tbrigens um den Bereich 9AA - 9VV vergrofiert worden. In
SAP ERP mussten Sie fiir die Erweiterung den SAP-Hinweis 1940393 (»Erweiterter Na-
mensraum fiir Preiskonditionstabellen«) einspielen.
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4 Customizing der Preisfindung

Konditionsliste anlegen
| |

MName der Liste xa
Titel Recherche

Schlisselkombinationen

- |kurzheschreibung

iMerkaufsaktion - KundefMaterial

Kundenhierarchie

lundenhierarchieverkaufsaktion)
k-0rg Merrwegikundengrp fProd hierarch /GRS
k-Org.verrwegikundenarp iterkiProd hierarch JGRS
k- Org.Merwegikundenar /GRS Zahl.Ind fProd.hierarch.

Abbildung 4.3 Konditionstabellen mit dem Feld »Kundengruppe«

Um die Tabelle anzulegen, wahlen wir den Pfad (IMG ) Vertrieb « Grundfunktionen «
Preisfindung - Steuerung der Preisfindung « Konditionstabellen definieren « Konditi-
onstabellen Anlegen. Wir entscheiden uns fiir die Nummer 501 und erhalten nach der

4.1 Umsetzung eines ersten kundenindividuellen Preisfindungsszenarios

Das Attribut mit Freigabestatus eroffnet seit Release SAP R/3 4.6 die Moglichkeit, Kon-
ditionssatze fiir die Anwendung zu sperren bzw. freizugeben (wir gehen darauf in Ab-
schnitt 5.1, »Freigabestatus«, noch néher ein).

Auf der rechten Seite des Bildes (siehe Abbildung 4.4) befindet sich der Bereich Feld-
katalog. Daraus wahlen Sie nun per Doppelklick die benotigten Felder Verkaufsorga-
nisation, Vertriebsweg und Kundengruppe aus. Die Reihenfolge Threr Anwahl ist in-
sofern von Bedeutung, als dass dadurch der Aufbau des Erfassungsbildes fir die
Konditionssétze festgelegt wird (siehe Abbildung 4.5).

Konditionstabelle anlegen (Preisfindung Vertrieb): Feldibersicht

| Feld auswihlen || Technische Sicht || Andere Beschreibung || Feldattribute. .. |

Tabelle 501 |WerkOrg ivertniiegikundengrp.
[#] mit Giltigkeitszeit
[#] mit Freigabestatus

Ausgewdhlte Felder Feldkatalog
Langes Schlisselwort Langes Schlisselwort

Bestitigung mit das Bild aus Abbildung 4.4.

Verriehsweq
Kundengruppe

Werkaufsorganisation

Incoterms
Incoterms Teil 2
Interne Objektnummer

Konditionstabelle anlegen (Preisfindung Vertrieb): Feldiibersicht
| Feld auswahlen || Technische Sicht || Andere Beschreibung || Feldattribute. .. |

mit Giiltigkeitszeit
mit Freigabestatus

Ausgewihlte Felder Feldkatalog

Langes Schldsselwort Langes Schldsselwort
Absprache

Altian

Anzahl Serialnummeth
Auftraggeher
Auftragsart
Auftragsgrund
Basismengeneinheit
Belegart

Belegwahrung

Abbildung 4.4 Konditionstabelle anlegen

Es empfiehlt sich, das Attribut mit Giiltigkeitszeit auf jeden Fall auszuwéhlen. Nur so
konnen Sie spater Konditionssdtze, die auf dieser Konditionstabelle aufbauen, mit ei-
nem Gtltigkeitszeitraum pflegen und z. B. Preisverdnderungen zu einem bestimm-
ten Termin vornehmen. Deaktivieren Sie dieses Attribut, kann es zu einer konkreten
Auspragung der durch die Konditionstabelle gegebenen Schliisselkombination nur
einen einzigen unbegrenzt glltigen Konditionssatz geben.

Kampagnen ID
Katalog
Kond.Preisstelldatum
Konditionskontrakt
Kunde

Abbildung 4.5 Felder der Konditionstabelle auswahlen

Interessant kann es hier noch sein, den Button Technische Sicht auszuwahlen, um wei-
tere Details sichtbar zu machen (siehe Abbildung 4.6). Sie sehen hier, dass alle Felder,
die Sie ausgewahlt haben, standardmafiig das Attribut Key tragen. Durch das Abwah-
len des Attributs Key entstiinde der Sonderfall eines Datenfeldes in der Konditionsta-
belle (darauf gehen wir in Abschnitt 9.2, »Datenermittlung tiber Konditionen, ein).

Konditionstabelle anlegen (Preisfindung Vertrieb): Technische Sicht

| Dictionary Elemente || Andere Beschreibung || Feldattribute. .. |

501 YerkOrgiverniegikundengrp.
[#] mit Giltigkeitszeit
[#] mit Freigabestatus
Ausgewdhlte Falder

Kurzheschreibung key |Zeilenfeld Textfeld Feldnhame Datenelement
Verkaufsorganisation O O WKORG WKORG
Vertriehswey O (@] WTWEG WTWEG
Kundengruppe (O] KDGRP KDGRP

Abbildung 4.6 Konditionstabelle anlegen —technische Sicht
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Das Attribut Zeilenfeld ist immer fiir das letzte der ausgewéhlten Schliisselfelder (hier
Kundengruppe) markiert. Diese Markierung kann nicht entfernt werden, da der ge-
nerierte Pflegedialog darauf angewiesen ist, mindestens ein Schliisselfeld fiir eine ta-
bellarische Darstellung der Konditionssatze zur Verfligung zu haben. Alle Schlissel-
felder, die nicht als Zeilenfeld markiert sind, werden spater im Kopfbereich des
Pflegedialogs dargestellt. Man konnte so z.B. auch den Vertriebsweg als Zeilenfeld
markieren — mit den entsprechenden Konsequenzen fiir die Darstellung des Feldes
im generierten Pflegedialog. (Wer hier neugierig ist, kann schon einmal vorblattern
und sich unseren spater generierten Pflegedialog in Abbildung 4.15 ansehen.)

Das Attribut Textfeld ist als Radio-Button ausgepragt, d. h.,auch wenn Sie mehrals ein
Schlisselfeld als Zeilenfeld markieren, konnen Sie nur eines davon mit dem Attribut
Textfeld versehen. Fiir das so markierte Feld wird im generierten Pflegedialog neben
der Schliisselauspragung auch die Bezeichnung ausgegeben.

Wenn Sie mit der Feldauswahl und den Attributen einverstanden sind, konnen Sie
den Button Generierung anklicken (in der oberen linken Ecke von Abbildung 4.6
kenntlich gemacht). Es erscheint ein Protokoll der Generierung (siehe Abbildung 4.7),
das Sie daruber informiert, dass die Datenbanktabelle A501 angelegt wurde und die
Reports und Dynpros zur Tabelle A501 zur Generierung vorgemerkt wurden. Diese
werden dann bei der ersten Verwendung automatisch kompiliert.

Protokoll Generierung: Kurzfassung

|§| Detail Protak. || Dokumentation || Generiertes Ohjekt || Gesamt Protokoll |

|Status Ms | Hinweis
Information 8058 | Tabelle A501 wurde gespeichert
@ Information 748 |Die Reports und Dynpros zur Tabelle A 501 wurden zur Generierung vorgem.

Abbildung 4.7 Protokoll der Generierung der Konditionstabelle 501

Die Beschreibung der Tabelle wird iibrigens aus den ausgewahlten Feldern vorge-
schlagen und darf manuell angepasst werden. Die Ubersetzung dieser Beschreibung
in andere Sprachen ist ein bisschen ungewohnlich. Sie konnen sich z. B. einfach in ei-
ner anderen Sprache einwédhlen und den Text dort dndern. Alternativ konnen Sie
Transaktion SE63 nutzen. Wahlen Sie dort den Button Transportobjekt aus, und tra-
gen Sie das Objekt »R3TR VKOI A501« ein. Anschliefiend kénnen Sie die Tabellenbe-
schreibung in andere Sprachen tibersetzen.

Damit haben wir den ersten Schritt in unserer Konfiguration getan und kénnen mit
dem nachsten Schritt, dem Anlegen unserer Zugriffsfolge, fortfahren.
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4.1.2 Anlegen einer Zugriffsfolge

Preise, Rabatte und Zuschldge konnen auf verschiedenen Ebenen definiert werden.
Zur Abbildung dieser Schliisselkombinationen, die den verschiedenen Ebenen ent-
sprechen, haben Sie die Konditionstabellen kennengelernt. Damit das System wéh-
rend der Preisfindung die gewtinschten Ebenen berticksichtigen kann, muss in einer
Zugriffsfolge die Reihenfolge der Konditionstabellen, die zu durchsuchen sind, ein-
getragen werden. In den meisten Fillen enthalt die Definition der Zugriffsfolge —
ebenso wie in unserem Beispiel -nur eine Konditionstabelle. Bei der Eintragung meh-
rerer Konditionstabellen wird dagegen eine Art »Suchstrategie« definiert. Man kann
das in der SAP-Standardauslieferung sehr gut am Beispiel der Zugriffsfolge PRO2 stu-
dieren, die flr die Suche nach dem anzuwendenden Preis PROO verwendet wird. Um
sich diese Zugriffsfolge anzusehen, wéahlen Sie den Pfad (IMG ) Vertrieb « Grundfunk-
tionen - Preisfindung « Steuerung der Preisfindung « Zugriffsfolgen definieren « Zu-
griffsfolgen pflegen.

In dieser Zugriffsfolge (siehe Abbildung 4.8) ist durch die Reihenfolge der Eintragung
der Konditionstabellen 305,306 und 304 definiert worden, dass das System zuerst auf
der Ebene Verkaufsorganisation, Vertriebsweg, Kunde und Material (Konditionsta-
belle 305) nach einem giiltigen Preis suchen soll, d. h., Prioritét 1 haben Preise, die in-
dividuell fiir den Kunden vereinbart und als Stammdaten gespeichert wurden.

Sicht "Zugriffe” dndern: Ubersicht

Dialogstruktur | zugnmetaige PROZ|Preis mit Freigahestatis]
= [JZugriffsfalgen
= £ Zugriffe -
Ubersicht Zugriffe
[CIFelder J

Lnr. |Tah|Bezeichnung Bedingung  |Exklusiv
18 (305 kundefaterial mit Freigabestatus

200|306 Preislistentyptahrung/Material mit Freigabestatus
30 306 Preislistentyptahrung/Material mit Freigabestatus |3
40 304 Material mit Freigabestatus

RIISIR|IS]
0=

Abbildung 4.8 Zugriffsfolge PRO2 (Preis mit Freigabestatus)

Ist ein solcher kundenindividueller Preis nicht vorhanden, wird versucht, einen Preis
in einer Preisliste zu finden, fiir die der Kunde zugelassen ist (Feld Preislistentyp im
Kundenstamm). Die Konditionstabelle 306 benennt dazu die Felder Verkaufsorgani-
sation, Vertriebsweg, Preislistentyp, Wahrung und Material als Schlusselfelder. Der
Zugriff mit der Nummer 30 stellt einen weiteren Zugriffsversuch mit der Konditions-
tabelle 306 dar, falls die Bedingung 3 (Fremdwahrungsbeleg) erfiillt ist. Ist auch der
Zugriff auf die Preislistenkonditionssatze erfolglos, wird iber die Konditionstabelle
304 mit den Feldern Verkaufsorganisation, Vertriebsweg und Material der Material-
preis in diesem Vertriebsumfeld gelesen.
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4.1 Umsetzung eines ersten kundenindividuellen Preisfindungsszenarios

Das Attribut Exklusiv steuert, dass nach dem ersten erfolgreichen Zugriff auf einen
Satz innerhalb einer Zugriffsfolge kein weiterer Satz gesucht wird. Dadurch wird er-
reicht, dass der speziellste vorhandene Konditionssatz berticksichtigt wird.

Wenn wir zu unserer Konfiguration zuriickkehren, haben wir nur eine Zugriffsebene
definiert, und zwar durch die zuvor angelegte Konditionstabelle 501. Sie wahlen also
den Pfad (IMG ) Vertrieb « Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der Preisfin-
dung « Zugriffsfolgen definieren « Zugriffsfolgen pflegen « Neue Eintrage.

Der Kundennamensraum fiir Zugriffsfolgen beginnt mit Y oder Z. Wir entscheiden
uns fiir den Schliissel Z501 mit der Bezeichnung Kundengruppe (siehe Abbildung 4.9).

Neue Eintrage: Ubersicht Hinzugefiigte

7REEE

Dialogstruktur
= 2 Zugriffsfalgen

= Do | Hifsmitel |
Hilfsmittel...
[CIFelder

Uhersicht Zugrifistalgen

ZuUFg|Bezeichnung Bezeichnung
2501 [Kundengruppe]

Abbildung 4.9 Zugriffsfolge anlegen

In dem Navigationsbaum der Dialogstruktur wahlen Sie Zugriffe und gelangen zum
néchsten Bild (siehe Abbildung 4.10). Uber Neue Eintridge wird das Ubersichtsbild frei-
geschaltet, und Sie erfassen den Zugriff mit der von uns vergebenen laufenden Num-
mer 10 und der Konditionstabelle 501. Die Attribute Bedingung und Exklusiv bleiben
ungenutzt (bei einer einstufigen Zugriffsfolge ist das Attribut Exklusiv bedeutungs-
los).

Neue Eintrage: Ubersicht Hinzugefiigte
7 EEE

Dialogstrukdur Zugriffsfolge
= [JZugriffsfalaen
= 29 Zugtiffe

CIFelder

Z501 | Kundengruppe

Uhersicht Zugriffe
Lnr. |Tah|Bezeichnung Bedingung |Exklusiv
[2]
[=]

10 (501 MerkOrg MertrtWeg/Kundengrp,

O
O
O

Abbildung 4.10 Definition des Zugriffs durch die Konditionstabelle

Markieren Sie die Zeile mit dem Zugriff, und wiahlen Sie als Nachstes Felder in der Di-
alogstruktur auf der linken Seite, um auf die Feldebene zu gelangen. Es erscheint eine
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Warnung, dass die Feldzuordnung noch nicht erfolgt ist. Die Warnung missen Sie —
wie immer — mit bestatigen. Nun erscheint abschlief3end das in Abbildung 4.11
wiedergegebene Bild.

Sicht "Felder” dndern: Ubersicht

VaI)E

Dialogstruktur | Zugriff 501 |10 Kundengruppe

¥ OZugrifistolgen | oy, B0 Verkon
o.MertWegikundengrp.
= [ Zugrifie

Y Felder

Feldibersicht

Konditian If0 |Belegstrukt |Belegfeld Feldhezeichn. lang Direktwert Guelle |init

WEORG KOMK WEORG erkaufsarganisation O

WTWEG KOMK WTWEG fertriehswen

KFRST Freigabestatus

=

&
< O
KDGRP 4= KOMK KDGRP lundengruppe O
[}
@ O

=

Ol
KBSTAT (@] | Bearbeitungsstatus

—r1|

Abbildung 4.11 Feldebene des Zugriffs

Fehlende Feldzuordnung

Wenn Sie den Schritt der Feldzuordnung einmal auslassen sollten, erhalten Sie spater
beim Test in der Preisfindungsanalyse die Fehlermeldung »301 (Felder fir Zugriffs-
folge fehlen)«. Sie miissen dann die Zugriffsfolge noch einmal editieren und die Feld-
zuordnung nachholen.

Wie Sie in Abbildung 4.12 im nédchsten Abschnitt sehen kdnnen, wurden neben den
Schlisselfeldern aus der Konditionstabelle 501 noch aufgrund des dort gesetzten At-
tributs mit Freigabestatus zwei weitere Felder in den Zugriff aufgenommen: FRSTAT
und KBSTAT. Diese dienen zum Abspeichern der eventuellen Sperrstatus (wir gehen
darauf, wie bereits gesagt, in Abschnitt 5.1, »Freigabestatus«, noch naher ein).

Fur eine gewohnliche Zugriffsfolge miissen Sie hier keine weiteren Attribute setzen.
Zur Verfugung stehen noch Direktwert Quelle, Init, Zart und Prio. Auf die Bedeutung
dieser Attribute gehen wir in Abschnitt 4.2.2, »Zugriffsfolge, ein.

Nun kann unsere Zugriffsfolge Z501 gesichert werden und ist einsatzbereit.

4.1.3 Customizing der Konditionsart

Die Konditionsart stellt, wie zu Beginn des Kapitels bereits erlautert, die funktionalen
Eigenschaften des Konditionssatzes zur Verfiigung. Es wird dadurch letztlich eine
Funktion modelliert (siehe Abbildung 4.12). Wir haben bisher die Schlisselstruktur
definiert (Konditionstabelle 501) und damit die Zugriffsfolge Z501 konfiguriert. Im
néchsten Schritt geht es darum, solche Anforderungen wie den prozentualen Rabatt
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in der Konfiguration umzusetzen. Dies ist die Aufgabe des Preisfindungselements

Konditionsart.

A Ziel: f(x) = »ab 1.000 EUR 10 %« —> Rechenregel »A — Prozentual«

100 EUR

>
>

1.000 EUR X = BezugsgroRe
(z.B. Wertstaffel)

Abbildung 4.12 Verstandnis der Konditionsart als Funktion

Wir haben ja das Endergebnis des Konditionssatzes als Ausgangspunkt der Konfigu-
ration noch vor unserem »geistigen Auge«. Um zu dem gewiinschten Ergebnis zu
kommen, mussen wir jetzt die geeigneten Attribute im Customizing der Konditions-

art identifizieren.

Wenn Sie sich z. B. einmal die Rabattkonditionsart KAOO (Aktion) aus der SAP-Auslie-
ferung ansehen, gewinnen Sie einen ersten Eindruck vom Customizing-Bild fir Kon-
ditionsarten. Wahlen Sie dafir den Pfad (IMG ) Vertrieb « Grundfunktionen « Preisfin-
dung « Steuerung der Preisfindung « Konditionsarten definieren « Konditionsarten

pflegen.

Wenn Sie den Cursor Uiber dem Eintrag KAOO positionieren und den Button Detail an-
klicken, erhalten Sie das Customizing-Bild fiir Konditionsarten (sieche Abbildung 4.13).
Dieses ist in sieben Bereiche unterteilt, auf die wir in Abschnitt 4.2.3, »Konditionsartx,

ausfiihrlicher eingehen:

m Steuerungsdaten 1

®m Gruppenkondition

® Anderungsmoglichkeiten
®m Stammdaten

m Staffeln

m Steuerungsdaten 2

m Textfindung
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Sicht "Konditionen: Konditionsarten™ dandern: Detail

| BC-Set: Feldwert dndern |

Konditionsart Ka00 | Aktion Zugriffefolge K005 | Kunde-fMaterialrabatt

| Satze zumn Jugr

Steuerungsdaten 1

Kond.Klasse 4| 2u- oder Abschlage I Yorzeichen ¥| negativ I

Rechenregel 4| Prozentual

Konditionstyp
Rundungsregel Kaufrannisch
Strukturkond.

Gruppenkondition
[ Gruppenkond. GrpkonRouting
[JRundDiffausgl

nderungsmoglichleiten

Manuele Eingatben C| Die Manuelle hat Prioritat
[ kopfkandition Betrag/Prozent [Imengenrelation
Pos.kondition Léischen [Jwyert
Stammdaten
Giiltig ab waor Tagesdatum Kalk.Schema KA0000
Gltig bis Yo 31.12,9999 auf DB lische nicht lgschen (nur Setzen d.. Bl
Referenzkonda Konditionsinde:x:
Refapplicatio kondUpdate
Ohsolet Konhditiohssatze uneingeschrankt pflegbar
Staffeln
IBezugsgrﬁBe E| Wertstaffel I Staffelformel
Priifung Sta 4| absteigend Mengeneinheit
Staffelart im Konditionssatz pflegh

Steuerungsdaten 2

[ wshrUrmrechnung Ausschiur

[riickstelung [#ariantenkond Preisdatum Standard (KOMK-PRSDT; St
[ Relikondition [IMengenumrechng

[ Intwerrechkond KtRelevanz kortierungsreleyant
rehenkostabr

Textfindung

Textschema Bl Text-ID

Abbildung 4.13 Customizing-Bild fiir die Konditionsarten

In Abbildung 4.13 sehen Sie die Gesamtmenge der verfiigbaren Attribute. Wir haben
die Hauptattribute, die in unserem Beispiel aus KAOO einen wertabhingigen prozen-
tualen Rabatt machen, eingerahmt.
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Folgende Attribute sind hier zu nennen:

= Kond.Klasse (Konditionsklasse): Dieser Hauptschalter hat die Auspragung A (Zu-
oder Abschlége).
Rechenregel: Unser f(x) hat die Auspragung A (Prozentual).
BezugsgrofRe: Unsere x-Achse hat die Auspragung B (Wertstaffel).
Vorzeichen: Die Auspragung X (Negativ) stellt sicher, dass aus dem Rabatt kein Zu-
schlag werden kann.

Zugriffsfolge: Durch die Zuordnung einer Zugriffsfolge kann die Konditionsart
uber Konditionssitze erst gepflegt und gefunden werden.

Nachdem Sie nun eine erste Vorstellung vom Customizing der Konditionsarten er-
halten haben, fahren wir mit dem néchsten Schritt unserer Konfigurationsaufgabe
fort, indem wir eine Konditionsart mit den von uns geforderten Eigenschaften an-
legen.

4.1.4 Anlegen einer Konditionsart

Auf dem Weg zu unserer kundenindividuellen Rabattkondition sind wir jetzt so weit,
dass wir die entsprechende Konditionsart im Kundennamensraum anlegen konnen.
Der Kundennamensraum fiir Konditionsarten beginnt mit Y oder Z. Wir entscheiden
uns flr den Schlissel Z501 mit der Bezeichnung Kundengruppenrabatt.

Wiahlen Sie den Pfad (IMG s) Vertrieb « Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der
Preisfindung « Konditionsarten definieren « Konditionsarten pflegen. Im erscheinen-
den Bild (siehe Abbildung 4.14) markieren Sie den Aktionsrabatt KAOO und klicken auf
den Button [i&| (Kopieren als).

Sicht "Konditionen: Konditionsarten" dndern: Ubersicht
% --

KAr  |Konditionsart Konditionsklasse Rechenregel
KAB0  |Aktion FuU- nder Abschlage Prozentual
KABZ  |Aktionsrabatt % 1 FuU- nder Abschlage Prozentual
KAB3  |Aktionsrabatt % 2 FuU- nder Abschlage Prozentual
KaB4  Aktionsrabatt abs.1 FuU- nder Abschlage Menge

KABS  Aktionsrabatt abs.2 FuU- nder Abschlage Menge

KADO |Sachkosten (VKHM) - oder Abschlige Menge

KADT  |Handlingsk, (SKHM) - oder Abschlige Menge

KBM1 |KulanziGarantie Zu- oder Ahschlioge Prozentual
KFBO  Fracht Zu- oder Ahschlioge Bruttogewicht
KPAO |Palettenrabatt Zu- oder Ahschlioge Menge

KPB1  Anbruchzuschlag Zu- oder Ahschlioge Menge

Abbildung 4.14 Konditionsarten pflegen

4.1 Umsetzung eines ersten kundenindividuellen Preisfindungsszenarios

Der Inhalt von KAOO wird als Arbeitsgrundlage vorbelegt, und Sie konnen zunachst
den vorgesehenen Konditionsartenschlissel Z501, die Bezeichnung »Kundengrup-
penrabatt« und unsere Zugriffsfolge Z501 eintragen. Nach der Bestatigung mit
haben Sie die Konditionsart Z501 unter der Nutzung der Vorlage KAOO angelegt und
konnen sichern.

Da die ibrigen Attribute unsere Anforderung erfiillten, unterscheidet sich unsere
neue Konditionsart Z501 (Kundengruppenrabatt) nur durch die iber unsere abwei-
chende Zugriffsfolge Z501 definierte Schlisselkombination von der Kopier-Vorlage
KAOO.

Generierter Pflegedialog

Sobald man einer Konditionsart eine Zugriffsfolge zugewiesen hat, sind die Kondi-
tionspflegetransaktionen VK11, VK12 und VK13 einsatzbereit. Sie erinnern sich sicher
noch an die Meldung im Generierungsprotokoll unserer Konditionstabelle: »Die
Reports und Dynpros zur Tabelle A501 wurden zur Generierung vorgemerkt.« Diese
werden jetzt verwendet.

Um einen Konditionssatz anzulegen, nutzen Sie den Pfad (SAP Easy Access ) Logistik
« Vertrieb « Stammdaten « Konditionen « Selektion iiber Konditionsart « Anlegen und
wahlen die Konditionsart Z501 aus. Nach einigen Sekunden der Generierung er-
scheint das charakteristische Schnellerfassungsbild zur Konditionspflege (siehe Ab-
bildung 4.15) mit den von uns definierten Schliisseln Verkaufsorganisation, Vertriebs-
weg und Kundengruppe.

Kundengruppenrabatt (2501) anlegen: Schnellerfassung

B H | &[] = | w5 |2
@ Yerkaufsorganisation |

Werttiehsweg £

YerkOrg. Vertegikundengrp.

K _|5|Bezeichnung | |Giltig ab
[~
[~

Abbildung 4.15 Generiertes Konditionspflegebild

Sie konnen nun Ihren ersten Stammsatz erfassen (siehe Abbildung 4.16). Damit der
Rabatt erst ab1.000 EUR gewdhrt wird, miuissen Sie noch in das Staffelbild umschalten
(tirkisfarbener Button Staffel, 4. von links) und den Wert ab auf1.000 EUR setzen. Da-
nach konnen Sie den Konditionssatz speichern (siehe Abbildung 4.17).
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Kundengruppenrabatt (2501) anlegen: Schnellerfassung Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der Preisfindung « Kalkulationsschema

= = definieren und zuordnen « Kalkulationsschema pflegen.
B E] | ][ | ] ] | ) (] ] | (2| ] pries

@ Werkaufsorganisation 1000 Dreutschl, Frankfurt . . . . [((]
Nicht benétigte Konditionsarten I6schen

Yertriehsweg 10 Endkundenverkauf

Aus einem kopierten Kalkulationsschema sollten in der Praxis alle Konditionsarten
Verkorg/Vertrieg/Kundengrp geloscht werden, die im Firmenstandard nicht verwendet werden. Das betrifft z. B.
K.[5 [Bezeichung B, [Setrag wlf, [Olltig ab s eine Vielzahl der angebotenen Rabattkonditionsarten. Wir verzichten an dieser Stelle

01| [Industrie 10,000-|; A 29.11.2013 [31.12.9998 ) ] o o ) o N
o jedoch darauf, jetzt willkirlich einige dieser Konditionsarten zu l6schen.

Abbildung 4.16 Ersten Konditionssatz anlegen
Wir fiigen unsere neue Konditionsart Z501 (Kundengruppenrabatt) am Ende des Ra-

battblocks z. B. auf der Stufe 130 ein (siehe Abbildung 4.18). Bei den Attributen des Kal-
Kundengruppenrabatt (2501) anlegen: Staffeln kulationsschemas orientieren wir uns an einer bestehenden vergleichbaren Rabatt-

| E][#] [ B E LI | (2| =] [EE ] art und belegen analog die folgenden Attribute:

Variabler Key

YerkOrg, |vweg [KdGr  [Status [Beseichnung . . Lo
1000 10 01 Incluistris ® Bedg (Bedingung) = 2 (Pos. mit Preisfindung)

®m D (Druck) = X (Drucken auf Positionsebene)

m KtoSl (Kontoschlissel) = ERS (Erlésschmélerungen)

Glitigheit Steuerung Sicht "Steuerung” dndern: Ubersicht

Giltig ab 28.11.2013 Bezug B Wertstaffel

GUiltig bis 31.12.9999 Prifung 4| absteigend
Dialogstrukdur | Schema ZBOBA1 | Firmen-Standard

< [JSchemata
"2 Steuerung

Staffeln Steuerung

Ubersicht Bezugsstufen

Stufe |F&h |KArt |Bezeichnung

110 Roo0 [ hwichtsrabatt

Abbildung 4.17 Staffelbild der Konditionspflege i e rlerarche :
112 HIOZ HierarchieMaterial

115 K148 [Produkthierarchie

120 WAL Marianten %

4.1.5 Aufnahme der Konditionsart in ein Kalkulationsschema 5 2501 (SR

300 Rabatthetrag

Damit unser neuer Rabatt in einem Vertriebsbeleg (z.B. einem Kundenauftrag) ge- 302 NETF [Preis

FNOED Preis Metto

320 FHIN Mindestpreis

Staffelart Staffelwert Sty sh|Eetrag
ah 1.000,00EUR 10,0003

=

OEEOOEROoOOEE

Bedg|RchFrm|BasFrm|kinS] |Rickst
ERS
ERS

|

funden werden kann, miissen wir die neue Konditionsart Z501 in das zugrunde lie-

OojooohoooolE

ggoOooppoolo

gende Kalkulationsschema einbauen. Auch hier sind in der SAP-Grundauslieferung

Beispielkalkulationsschemata enthalten, die Sie als Vorlage flr die Abbildung eines Abbildung 4.18 Aufnahme der Konditionsart in das Kalkulationsschema

Preisfindungsszenarios nutzen konnen. Ein prominentes Beispiel dafiir ist das Kalku-

. L. . Nach irjetzt K iti t im Kalkulati h i bettet ha-
lationsschema RVAAO1 (Standard). Wenn Sie dieses Kalkulationsschema als Grund- achdem wirjetzt unsere neue Konditionsart im Kalkulationsschema eingebettet ha

N . o . . . . ben, konnen wir unsere Konfiguration fortsetzen.
lage fiir Ihr eigenes Preisfindungsszenario verwenden wollen, kopieren Sie es in den

Kundennamensraum, der auch hier mit Y oder Z beginnt, und wéahlen den Schlissel

Z00001 mit der Bezeichnung Firmenstandard. Es erscheint eine Meldung mit der 4.1.6 Kalkulationsschemaermittlung festlegen

Frage, ob die abhangigen Objekte kopiert werden sollen, die Sie mit Alle kopieren be-

. . . Immer wenn wir das kundenindividuelle Kalkulationsschema, in das wir unsere Kon-
antworten. Der Pfad zur Pflege eines Kalkulationsschemas lautet (IMG ) Vertrieb -

ditionsart eingebaut haben, neu angelegt haben, gibt es noch keinen Vertriebsbeleg,
der dieses Kalkulationsschema zur Preisfindung verwenden kann. Dafiir ist eine ge-
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eignete Kalkulationsschemaermittlung Voraussetzung, die dieses neue Schema refe-
renziert. Der Pfad zur Festlegung der Schemaermittlung lautet (IMG ) Vertrieb «
Grundfunktionen « Preisfindung « Steuerung der Preisfindung « Kalkulationsschema
definieren und zuordnen « Kalkulationsschemaermittlung festlegen.

Die EinflussgrofRen fiir die Kalkulationsschemaermittlung sind:
m Vertriebsbereich
® Belegschema (aus der Vorgangsart)

®m Kundenschema (aus den Vertriebsbereichsdaten des Kundenstamms)

Fir die Ausprdgung Vertriebsbereich 1000/10/00, Belegschema A und Kunden-
schema 1 wird in unserem SAP-System bisher das Vorlage-Kalkulationsschema
RVAAO1 zugewiesen. Wir andern diesen Eintrag so, dass nun unser eigenes Kalkulati-
onsschema Z00001 (Firmenstandard) gefunden wird (siehe Abbildung 4.19), indem
wir den Eintrag RVAAO1 durch ZOO0O1 tiberschreiben.

Sicht "Kalkulationsschemata: Ermittlung in Verkaufsbelegen”
:

s |SP kal.5m |Kalkulationsschema kit |Konditionsart
1080 10 Bo 200001 Firmen-Standard | FROD |Prais

1000 (10 @0 RYWABOT |Steuer itm Preis enthal PROT Preis incl. MWST
1008 (10 (@0 ZPKTOE Punktescherma FROB Preis

1008 (10 (@0 RYCADT [Standard kostenlos mit
1008 (10 (@0 RYCADZ |Standard kostenlos ohn

Abbildung 4.19 Kalkulationsschemaermittiung

Nach diesem letzten Schritt ist die Konfiguration abgeschlossen, und die neue Kon-
ditionsart ist einsatzbereit. Mit einem abschlieflenden Test wollen wir uns noch vom
einwandfreien Zusammenwirken aller beteiligten Objekte, die wir angelegt haben,
uberzeugen.

4.1.7 Test des Preisfindungsszenarios

Wir erfassen nun einen Terminauftrag fir einen Industriekunden und tUberzeugen
uns davon, dass der Konditionssatz gefunden wird, den wir zuvor angelegt haben
(siehe Abbildung 4.20).

Wenn der Test nicht erfolgreich gewesen wire, wiirde man jetzt die in Abschnitt 1.12,
»Findungsanalyse«, vorgestellte Findungsanalyse verwenden, um die Stelle aufzu-
spuren, an der die Preisfindungskette abreif3t, um nach einer Reparatur dieses Ketten-
gliedes (z.B. falsche Zugriffsfolge) den Test so lange zu wiederholen, bis samtliche
Fehler gefunden und ausgerdaumt wurden.

4.2 Elemente der Preisfindung im Detail

Terminauftrag 12333 andern: Positionsdaten
(WD) | 3] | = | @] | & | 28] | (@]l

Position 10

Fositionstp TAN Mormalposition

faterial

Yerkauf A

F-100

VerkaufB Versand Faktura Konditionen

Fumpe

henge

18 5T

lontierung Einteilungen

Parthar

23.400, 008 ELUR
3.744 .00

Preiselemente

KA

Bezeichnung

Betrag

Konditionswert

WEhrg

Status

PROG

Preis

2,600,600

26.008, 60

EUR

Brutto

2.600,00

26.000,00

EUR

1E

Z501

Kundengruppenrabatt

10,000~

2600, BA-

ELR

Rahatthetrag

260, 00-

2600, 0A-

ELR

Bonushasis

2,340,680

23,400, 600

ELR

Abbildung 4.20 Neue Rabattart im Preisbild






